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Prévision de production

Une prévision de production vous permet de visualiser la quantité suggérée a fabriquer en
fonction de la quantité en main de I'item.

Le calcul de la prévision est basé sur la quantité en main de I'item en diminuant les valeurs de
prévision, d’'items en assemblage et qui sont inclus dans un bon de travail.

1. Préalables

La création des budgets de ventes par client est un prérequis au bon fonctionnement de la
prévision de production.

Pour ce faire, vous devez d'abord créer les budgets de ventes via l'option « Budgets de ventes »
du menu « Maintenance » du module « Ventes ».

Par la suite, vous serez en mesure de créer les budgets par client via l'option « Entrées des
budgets par client » du menu « Transactions » du module « Ventes ».

1.1 Création d'un budget de vente

Saisissez I'année de référence auquel le budget de vente est attribué.

Saisissez la description du budget de vente. Cette description s’affichera dans I'entrée des
budgets par client.

La devise affichée est celle de la compagnie.

En cliquant sur le bouton « Enregistrer », la section du bas de I'écran s'affichera.



Saisissez la devise du budget de vente si celle-ci est différente de celle de votre compagnie et
saisissez le taux de change de la devise de votre compagnie vers celle de votre budget.

1.2 Entrées des budgets par client

Vous devez ensuite créer vos entrées de budgets par client via l'option « Entrées de budgets par
client » du menu « Transactions » du module « Ventes ».

Cette option vous permet de saisir des quantités et ou des prix unitaires afin de déterminer un
montant prévu par période pour un ou plusieurs items a relier a ce budget.



Champ : Description :

Budget de ventes : | Sélectionnez le budget de ventes concerné.

*)

Client : (*) Sélectionnez le client concerné par ce budget de vente.
Expédier a: (*) Sélectionnez I'expédier a si différent de celui relié au client.
Vendeur : (*) Sélectionnez le vendeur.

Ces choix proviennent de l'option « Vendeurs » du menu « Maintenance » dans le module
« Comptes a recevoir ».

(*) Champ obligatoire
Cliquez sur « Enregistrer ».

Puis, cliquez sur le « + » pour ajouter les items auxquels vous souhaitez affecter ce budget de
vente.

Vous pouvez cliquer sur le bouton « Iltem par client » pour ajouter les items reliés a ce client.

NOTE : Ce bouton est visible que si le bouton « Item par client » de l'option « Clients » du menu
« Maintenance » du module « Comptes a recevoir » a été rempli.

Cliquez sur I'item pour faire apparaitre le budget a affecter.
La ligne de l'item sélectionné sera alors de couleur rouge.




Champ : Description :
Période : Affiche le numéro de la période pour I'année du budget de vente.
NOTE : Le numéro de période correspond aux parametres de 'option « Périodes du GL » du
menu « Maintenance » du module « Grand Livre ».
Qté: Saisissez la quantité désirée de I'item pour chaque période ou utilisez le bouton « Diviser ».
Prix unit. : Saisissez le prix unitaire de cet item pour chaque période ou utilisez le bouton
« Appliquer ».
NOTE : Le prix s'affichera par défaut si le bouton « Item par client » de I'option « Clients » du
menu « Maintenance » du module « Comptes a recevoir » a été rempli.
Montant : Affiche le montant total pour I'item et la période concernée.
Date début : Affiche la date de début de la période suivant les parametres de l'option « Périodes du
GL » du menu « Maintenance » du module « Grand Livre ».
Date fin : Affiche la date de fin de la période suivant les paramétres de l'option « Périodes du GL » du
menu « Maintenance » du module « Grand Livre ».
Bouton « Diviser | Saisissez la quantité totale de I'item pour le budget sélectionné.
»: En cliquant sur le bouton, la quantité sera divisée de fagon égale pour chaque période.
Bouton « Saisissez le prix unitaire de I'item et cliquez sur le bouton pour appliquer ce prix a toutes les
Appliquer » : périodes.

2. Prévision de production

Dirigez-vous dans l'option « Prévision de production » du menu « Transactions » du module

« Production ».

Cette option vous offre la possibilité de prévoir les quantités d'items a produire selon les

différents besoins de production.

Sélectionnez les parametres de recherche désirés, soit une ou plusieurs catégories de produit,

classes et ou sous-classes de produit.

Vous pouvez aussi sélectionner un item, un budget et un intervalle de dates afin de préciser

votre recherche si nécessaire.




NOTE : Le calcul de la prévision est basé sur la quantité en main de l'item en diminuant les

valeurs de prévision, d'items en assemblage et présent sur un bon de travail.

Champ : Description :
Code item : Affiche le code d’item sélectionné provenant du budget par client.
Description : Affiche la description de l'item.

BOM Code : (*)

Permet de choisir le BOM attribué a I'item.

Date de production :

Affiche la date de production lors de la mise en production de I'item.

Entrepot : Permet de sélectionner I'entrep6t dans lequel I'item sera fabriqué.
En main : Affiche la quantité en main de I'item.

Prévision : Affiche la quantité en prévision provenant du budget par client.
Qté comm. : Affiche la quantité commandée par le client.

Assemblage en stock :

Affiche la quantité consommée pour un sous-assemblage dont I'item est utilisé.

Job : Affiche la quantité utilisée par une ou plusieurs jobs mises en production.
Qté sugg. : Affiche la quantité suggérée pour la mise en production de l'item.
Générer : Cochez cette case et cliquez sur « Enregistrer » afin de générer un bon de travail.

(*) Champ obligatoire




En cochant la case de la ligne d'un item et en cliquant sur « Enregistrer », le systéme créera
automatiquement un bon de travail selon le BOM, la date de production, I'entrepét et la quantité
affichée dans le champ « Qté sugg. ».

NOTE : Chaque bloc de prévision est séparé par mois.
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